“Easy Order”, “Spot Commande”, “Speed
Attitude”... derriére ces noms, une seule entre-
prise, Acrelec, installée a Bussy-Saint-Georges,
dont les bomes de commande sont adoptées
par les plus grandes entreprises de la restau-
ration rapide et de la grande distribution.

Dies fast food équipds de borns de commande et
des clients qui achi

ent leur repas en naviguane du
Lidée fair les beaux

doigt sur un éeran tacrile
jours d'Acrelec, une socided seine-ct-marnaise,

insrallée & Bus vec nos bornes

Saint-Georpes. ™
notre produit phare ~ plus besoin de faire la
quene”, explique Jacques Mangeot, co
d'Acr

commande 3 son rythme, les produis sont affi-

ant

< avec Jalel Souissi, qui précise : “le client

chés sous forme d'images, l'info est envoyée en
cuisine. Le paiement se fair par carte blewe et les
produits sont & redrer 3 un endeoir dédié du
comptoir”. Imparable : le concept fair mouche.
Acrelec, avee 20 millions d'curos de chiffre d'af-
faires en 2008, compte notamment parmi ses
clients MeDonald’s, Quick, KFC... et désormais
Auchan pour qui l'entreprise a développé une
borne “drive”, ateribuant une place de parking au
client et lui permettant, aprés avoir passé
mande depuis chez lui sur Internet, d'ére I
surcodt, directement dans le coffre de sa voirure,
Avane
Mangeot et
MeDonald’s — le numére un mondial de la restau-

corm-
ans

de se lancer d:

aventure, Jacques
el Souissi ont fait leurs armes chee

ration rapide. “Le secreur érait en pleine expan-
sion en Europe, se souvient Jacques Mangeor, et
nous devinions que la technalogic allaic devenir
imporante”. En 2004, les deux collégues cher-
chent done une entreprise i reprendre pour mener
4 hien leur projet. Ce sera Acrelec, qui fabrique
alors des produies de haute technologic pour d'im-
portants groupes industriels el que Thales.
“Dans la restauration,
des problemes de graisse, de
les contraintes sont bien aussi imporantes que
dans lindustrie, explique Jacques Mangeor, et ke
d'Acrelee, acquis dans des secteurs
tant une forre innovarion comme le

i ey

¢ de poinge, aves

de casse,

damaine militaire, a constineé pour nous wn atour
indispensable”. Car l'innovation est bien ke nerf de
la guerre © “Pour compenser le fait que nous ne

el Soas et Jacryms Wngeot, les dews dingeants d Acmien

sommes pas américains dans un marché dominé
par les Américains, il nous faur avoir de Favance
et apporter un avantage concurrentiel forr. Nos
bénéfices sant done systémariquement réinvestis
en R&D.” Le e Recherche et Dévelop-
pement accucille ainsi une vingtaine d'employés
Programimation,
mécanique, dectronique et design, le tour adossé

v

aux compétences multiples

A un

telier qui prépare les prototypes. Résulear,
Acreles, qui a vu en quatre ans son chiffre d'af-
faires multiplié par huit, vend aujourd'hui ses pro-
duits dans 29 pays et posside des locaux 3
Londres, Copenhague, Amsterdam, Bruxelles,
Casablanca, Bucarest et Taipei. Jacques Mangeot
regarde maintenant vers I'Amérique, un marché
cent fois plus grand que la France en termes de
restauration rapide. “Nous devrions nous lancer
d'ici deux ans, Aprés tour, les réves sone faits pour
Crre réalisés 1™

“Il nous faut avoir de I'avance
et apporter un avantage concur-
rentiel fort. Nos bénéfices

sont donc systématiquement
réinvestis en R&D.”
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Acrelec a Bussy-Saint-Georges

20 millions d'euros
de chiffre d'affaires en 2008

90 salariés

en France el 80 salariés & Métranger

+70%
de crossance antra 2004 &l 2008

29 pays
dans lesquels Acrelec vend et installe
ses solutions

1989:

Jusaph Dragicevic,

un inverteur féru d'dlectronique
et de mécanique, crée Acrelec

2004:
Jacgues Mangeot et Jakel Soulssi
rachétent Acralec

Acrelec commence & se dévelopoer
# l'infernationa



